KIC-hoofdlijn Vraag

\'raag voor partners en consortia

Jaarlijks worden binnen het Kennis- en Innovatieconvenant (KIC 2020-2023) een

aantal partnerschappen uitgewerkt waarin een kennis- en/of ontwikkelvraag van

partners centraal staat. De NWO-bijdrage voor zo’n partnerschap ligt tussen de

1,5 en 5 miljoen euro. De partner, of een consortium van partners, matcht dat bedrag

in gelijke mate in cash.

Vraag voor partners

NWO biedt hier twee soorten kansen voor
potentiéle partners. Wenst de partner extra
zichtbaarheid in een bestaande markt, zoekt hij
een radicaal andere markt, wil hij expanderen door
benutting van andere disciplines of is hij op zoek
naar nieuw talent dat zijn organisatie kan bijstaan
in een ontwikkelingsslag? Daarvoor is er de

‘Vraag voor partners’.

Een partnerschap kan worden uitgewerkt tot een
call voor samenhangende projectvoorstellen, die
door een onafhankelijke beoordelingscommissie
worden beoordeeld. In sommige gevallen kan dit
een sandpit-procedure zijn, maar er wordt ook een
lichtere variant met minder overhead uitgewerkt.

Vraag voor consortia

Heeft de partner al zicht op het innovatiegat in de
markt en zoekt hij gelijkgestemden om samen
mee op te trekken? Dan biedt NWO de optie
‘Vraag voor consortia’, waarbinnen consortium-
partners gezamenlijk een financieringsaanvraag
uitwerken.

Zo'n partnerschap kan in de vorm van een reeds
volstandig consortium worden ingediend.

Belangrijk aspect van de KIC-partnerschappen is
dat het te onderzoeken vraagstuk vrij te kiezen is.
Er is geen ‘dwang’ door disciplinaire kaders of
vooraf bepaalde thematiek (zie daarvoor hoofdlijn
Missie), zolang er maar aansluiting is met een of
meerdere Kennis- en innovatieagenda’s (KIA’s).

Call: Vraaggedreven Partnerschappen voor
Consortia: in reactie op een call for proposals
formuleert een publiek-privaat consortium een
onderzoeksvoorstel (inclusief cofinanciering), dat
de hoofdaanvrager namens een consortium bij
NWO indient. Het kan hier gaan om een bestaand
of een nieuw consortium van tenminste twee
kennisinstellingen, publieke en private of
industriéle partijen. Het onderzoeksvoorstel dient
ter beantwoording van een zelf gekozen kennis-
en ontwikkelvraag die aansluit bij (delen van) één
of meerdere KIA's.

Een voorstel voor een vraaggedreven partner-
schap is typisch groter in omvang en vereiste
cofinanciering dan voorstellen bij KIC-hoofdlijn
Missie, maar kleiner dan gevraagd bij lange-
termijnprogramma’s (KIC-hoofdlijn Strategie).
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Den Haag, augustus 2022

Ontwikkelplek voor consortia

Vraaggedreven partnerschappen voor consortia is dé
ontwikkelplek voor consortia van kennisinstellingen,
publieke en private partijen die een kennis- en ontwik-
kelvraag gezamenlijk kunnen omzetten in een coherent
projectvoorstel met focus en massa en gericht op
maatschappelijke impact. Te weten: focus op het
thema en massa in de vorm van gezamenlijke inzet van
mensen en middelen. Het is tegelijkertijd een door-
groeiplek voor consortia die de ambitie hebben op
termijn uit te groeien tot strategische langetermijn-
programma’s.

Vraag voor partners: zo’n partnerschap start vanuit
een urgente vraag van een publieke of private organi-
satie. Deze publieke of private partner* dient bij NWO
een intentie tot een partnerschap in en maakt de vraag
en bereidheid bekend tot medefinanciering van een
partnerschap. Na selectie door NWO werkt de partner
in co-creatie met NWO een thematische call for
proposals uit voor projectvoorstellen.

* De publieke of private partner kan en mag bij NWO geen
financiering aanvragen.

Samen tegen kanker

In hef partnership-programma Technology for Oncology
bundelden NWO en KWF Kankerbestrijding hun krachten.
[ij daagden technische en medische wetenschappers
Uit om nieuwe samenwerkingen aan te gaan mef elkaar
en met bedrijven, gericht op technische innovaties

voor de preventie en behandeling van kanker. Er zijnin
Technology for Oncology 19 projecten foegewezen in
fwee rondes. Bij elkaar legden KWF Kankerbestrijding en
NWO 2,59 miljoen euroin.

Breed4Food vergroot slagkracht

Inher partnership-programma Breed4Food hebben vier
Nederlandse dierveredelaars, die normaal gesproken elkaars
concurrenten zijn, de handen ineengeslagen. De slagkracht

IS nu veel groter. “Vroeger had je de meesterfokker, en die
bepaalde alles. Hij zocht het mooiste of best presterende
beest uif, en dat mocht zich voortplanten. Dierfokkerij is
kennisintensiever geworden. We gebruiken en ontwikkelen
steeds nieuwere technieken. De investeringen die je moet
doen zijn steeds groter. Denk aan genetisch onderzoek, waarhij
we direct in her DNA willen aflezen hoe goed een dier is.

Gerard Albers, hoofd R&D bij het veefokkersbedrijf
Hendrix Genetics

Het instrument is vooral geschikt voor publieke en/of
private/industriéle partijen die een thematisch onder-
zoeksprogramma van aanzienlijke omvang willen
initiéren rond een voor hen belangrijke kennis- en/of
ontwikkelvraag. Om een nieuwe weg in te kunnen
slaan, vernieuwing in bestaande R&D te brengen of hun
zichtbaarheid te vergoten is nieuwe kennis nodig. Via
het agenderen van de kennis- en/of ontwikkelvraag in
een call for proposals kunnen partners aansluiting
vinden bij ontbrekende en nieuwe kennis van kwaliteit.
Onderzoekers worden via die call for proposals ge-
vraagd een bijdrage te leveren aan het antwoord op de
kennis- en ontwikkelvraag van de partner(s).

Meer weten? Ve )‘
Neem contact op met Gerdine Stout
of Annemarie Penders

kic-partnerschappen@NWO.nl
www.nwo.nl/kic-vraag NWO)
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